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BILANZ 30.06.2021



4

BILANZKENNZAHLEN
Kapital- und Liquiditätsbasis wurde im Jahr 2021 weiter gestärkt

Kennzahlen
in Mio. € 31.12.2019 31.12.2020 30.06.2021

Bilanzsumme 4,8 11,3 67,0

Eigenkapital 4,4
(= 92,2 %)

8,0
(= 71,5 %)

53,8
(= 80,3 %)

Liquide Mittel 0,7 1,2 39,8

Working Capital 1,8 11,0 66,9
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GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG 01.01. - 30.06.2021



UMSATZENTWICKLUNG
Umsatzsteigerung um + 103,1 Mio. € ggü. Gesamtjahr 2020
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UMSATZVERTEILUNG 1. HALBJAHR 2021
Produkte

Umsatzanteil nach Produkten in Prozent 
Gesamtumsatz: 120 Mio. Euro

SARS-CoV-2-Tests B2C 75 %

SARS-CoV-2-Tests B2B 24%

Schnelltests Kernportfolio & 
Nahrungsergänzungsmittel 1 %
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EBITDA
Erstklassige Ertragskraft bei einer EBITDA-Quote 28,9 %

in Mio. €

-0,8
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4,6



JAHRESÜBERSCHUSS
Erstklassige Rentabilität mit Ergebnis 25,9 Mio. € nach Steuern
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DUE DILIGENCE 
PROZESS
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DUE DILIGENCE PROZESS

Markt PoC Tests
ZuhauseTEST

Markt NEM
Alphabiol

Innovatives Portfolio, ABER …

• Wenige Tests mit wiederkehrenden Erträgen
• Kleine Warenkörbe -> Aufwand in Marketing zu kostenintensiv
• Bereits andere Player haben Schnelltests für Zuhause nicht 

„zum Fliegen“ gebracht (Stada, Paul Hartmann etc.)

Wiederkehrende Erträge, hohe Warenkörbe, ABER …

• Hoher Wettbewerbsdruck
• Skalierung des Geschäfts ist kostenintensiv 

-> Hohe Marketingbudgets erforderlich 
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DUE DILIGENCE PROZESS

Investition in Innovation 
(Entwicklungsphase, Strategie + 

Team steht )

„Phantasie“ 

Oftmals sehr hohe 
Bewertungsvorstellungen

Kein Proof of Concept, 
Hohes Risiko

Investition in bestehenden 
Umsatz

„Proof of Concept“

Bezahlbare Targets sind oftmals 
nicht die „eierlegende 

Wollmilchsau“

Keine Phantasie   

Etablierung einer neuen Idee
innerhalb von NanoRepro

Eigener Aufbau eines Produktes  
(Auf Entwicklungsphase folgt 

Umsatz) Aber Aber

oder 

Zukauf einer fortgeschrittenen Idee 
(Umsatz wird zeitnah realisiert) 

Um den Unternehmenswert nachhaltig zu steigern, 
ist nach Abflauen des COVID-19-Sondereffekts eine 
Strategieanpassung erforderlich

-> Portfolio / Geschäftsfelder

Neuformulierung Strategie bis 
spätestens Ende 2021 ZIEL



VIELEN DANK
NanoRepro AG
Untergasse 8
35037 Marburg
T + 49 (0) 6421 95 14 49
F + 49 (0) 6421 95 14 51
E juengst@nanorepro.com 


	Investoren�konferenz
	Finanzbericht 30.06.2021
	Bilanz 30.06.2021�
	BILANZKENNZAHLEN
	Gewinn- und verlustrechnung 01.01. - 30.06.2021�
	Umsatzentwicklung�
	Umsatzverteilung 1. Halbjahr 2021
	EBITDA
	JAHRESÜBERSCHUSS�
	Due Diligence Prozess
	Due Diligence Prozess���						
	Due Diligence Prozess
	Vielen Dank

